
Für ausführende Firmen

und Gerätehersteller



Sie müssen in Ihren Unternehmen sicherstellen, 
dass Sie auch künftig die Leistungen und Produkte 
anbieten, die auf dem Markt nachgefragt werden.

Dabei wird es für Sie immer wichtiger, die Wünsche 
des Endverbrauchers zu kennen, da dieser zuneh-
mend Lösungen fordert, die sich nicht am Produkt 
selbst sondern am Produktnutzen für seine Prozes-
se orientieren.

Doch welche Einflüsse bei der Entscheidung für 
oder gegen Ihre Dienstleistungen oder Produkte 
müssen Sie berücksichtigen? Welche Rolle spielen 
Projektsteuerer, Architekten, eine Vielzahl von 
Fachplanern unterschiedlichster Fachrichtungen, 
die geltende Honorarordnung, Generalunterüber-
nehmer, der Großhandel, Industrie und Handwerk, 
Ihre Wettbewerber? Welche Alleinstellungsmerk-
male führen zum Erfolg? Welche Verkaufspreise 
werden akzeptiert? Ist bei den Entscheidern die 
Bereitschaft vorhanden, für den „Mehrwert“ eines 
Produktes auch „mehr“ zu bezahlen? Und: was ist 
überhaupt ein Mehrwert und wie kann ich diesen 
kommunizieren?

Wir unterstützen Sie 

bei der Produktentwicklung!

Wir kennen die am Markt Beteiligten, die Beziehun-
gen und die „ungeschriebenen“ Regeln wie kaum 
ein anderer und stellen Ihnen unser Know-how 
zur Verfügung, z.B. durch die Beratung bei der 
Entwicklung von Marketingstrategien für Dienstleis-
tungen und Produkte für Ihr Unternehmen.

Mehr zu unseren Leistungen für Sie erörtern wir 
sehr gern in einem persönlichen Gespräch mit Ih-
nen. Rufen Sie uns an oder senden Sie eine E-Mail. 
Ihr Ansprechpartner ist Achim Heidemann.



Heidemann & Schmidt GmbH
Friedhofstrasse 21
D-78333 Stockach

Telefon +49 (0) 700 - 47760000
Telefax +49 (0) 700 - 47761111
eMail info@integrationsplanung.de

www.integrationsplanung.de


